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Sei un’azienda e vuoi esportare i
tuoi prodotti all’'estero?

sa da Unioncamere Nazionale e dalle Camere di




X

el un’azienda e vuoi esport Chi siamo
tuoi prodotti all’estero? Formatzione, News &

Eventi

Scegliituoi mercati

Jh e ] e l'iniziativa promossa da Unioncamere Nazionale e ¢
L’Azienda non registrata la, per aiutare le imprese a crescere nei mercati interr

dovra cliccare su registrati RICIINELTEITEE
e compilare il questionario

Accedi

Contatti

Un’azienda gia
registrata deve cliccare
su accedi



Jia  ©5S | UNIONCAMERE Registra la tua impre

Benvenuto nella nuova pagina di login unificata!

Ora é possibile accedere utilizzando un unico punto di ingresso, sia come azienda che come export
promoter. Il sistema riconoscera automaticamente il tuo profilo in base alle credenziali fornite. Basta
inserire il tuo nome utente e la tua password per accedere facilmente ai servizi a te dedicati. Se riscontri
problemi durante I'accesso, non esitare a contattarci per assistenza.

/Una volta registrata e dopo\
aver cliccato su accedi

I'azienda dovra inserire le
credenziali ricevute via

Username o indirizzo email *

Password * \ email. /

m /Tasto utile alle imprese\

per reimpostare la
Hai dimenticato la password? \ password /




Profilo

Nome dell'azienda *

il T
—

Partita IVA *

Codice REA

Referente *

Clara Bartoli

Posizione del referente

Email *

\_

L'Azienda registrata,
cliccando su questa icona
potra vedere il suo profilo e
modificare alcune
informazioni.

/




Benvenuto nella tua area riservata

Il Progetto SEl — Sostegno all’'Export dell'ltalia — & l'iniziativa pensata da Unioncamere e dalle Camere di Commercio
italiane per guidare le imprese verso il successo internazionale. Vuoi accedere a nuovi mercati o consolidare le tue attivita
di export? Ecco cosa ti offre il Progetto SEL

-

Accesso a tutti gli
eventi formativi e
alle news

accesso alla compilazione
dell’ERA e alla sezione dei
documenti dove potra vedere
il piano export, se caricato, e
I'ERA compilato

Accesso allo
strumento market
explorer

Valuta la tua azienda e accedi al

Formazione, eventi e news Trova il tuo mercato tuo plano export

Visualizzazione delle
news sul territorio
inserite dalla CCIAA

News dalla tua Camera di

Video e pillole informative commercio Prenota un appuntamento

(presto disponibile) (presto disponibile)

Help Desk / - - o
L Visualizzazione area
riservata e menu per le

aziende registrate!

accesso al SErvizio dl iformazioni sulle iniziative, contatta la tua Camera di Commercio. Il Team del Progetto SEl di Pr\
Hel pd esk sempre a tua disposizione: scrivici a info@sostegnoexport.it.
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Dopo aver cliccato sul box
“valuta la tua azienda e accedi
al piano export” I'azienda vedra

Valuta la tua azienda e accedi al la seguente schermata
tuo piano export \

PROGETTO SEI: GO2MARKET

LA PIATTAFORMA DI ORIENTAMENTO Al MERCATI ESTERI PER LE IMPRESE

/Qui potra accedere al Piano Export da voi
caricato e all'ERA, che sara caricato
direttamente dell’azienda

Da qui potra accedere allo strumento
Market explorer

Qui potra compilare I'ERA in autonomia

Accedi@al tuoi Export Readines

Documenti Assessment Market Explorer




Export Readiness
Assessment

/L'azienda potra compilare I'ERA
in autonomia, le domande del
guestionario sono le stesse
visualizzate dai camerali su
GO2market.

| funzionari camerali riceveranno
un alert alla mail “master” dopo la
compilazione da parte dell'azienda.

L'ERA compilato sara per voi
visibile direttamente in
GO2market (vd pag 12)

COZMARKET | TUOCI DOCUMENTI EXPORT READINESS ASSESSMENT MARKET EXPLORER o ACCOUNT

Export Readiness Assessment

Sul modello delle best practice internazionali, la compilazione del questionario ERA (Export Readiness
Assessment) restituisce una valutazione sulla prontezza di una PMI rispetto alle opportunita e alle sfide
dell'export. A questionario completato si ottiene un feedback immediato del punti di forza dellimpresa e
degli eventuall punti di debolezza da migliorare.

ssibile compilare diverse versioni del questionario ERA:

STANDARD ERA - STANDARD: guestionario standard

MERCI B2B | ERA - MERCI B2B: specifico per le imprese che s
rivolgono alle altre imprese

‘ MERC| B2C ‘ ERA - MERCI B2C: specifico per le imprese che si
rivolgono al consumatori

‘ SERVIZI ‘ ERA - SERVIZI: dedicato alle imprese del terziario

\_ /
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Per salvare I'ERA nei suoi //
documenti I'azienda, dopo N —_
averlo compilato, dovra cliccare P \
®

su “vai al risultato”
Export Readiness - /
Assessment ASSESSMENT MARKET EXPLORER EACCDUNT - /Si apriré a queStO punto una\

scheda, come quella qui
riportata, e dovra cliccare su
“ricevi il risultato e salvalo nei

\ tuoi documenti” /

ADINESS chiudi

B Gestione sessioni *~ [ Razionale di valutazione [ Guida utente

Posizionamento sul mercato domestico

1. Quale delle seguenti situazioni definisce meglio la vostra quota sul mercato?

) Siamo una piccola impresa di nicchia.

O Siamo uno tra i tanti competitori.

O Siamo nel gruppo dei piu forti, ricevi il risultato in formagp pdf e salvalo nei tuoi documenti

domestico

O Abbiamo un chiaro vantaggio competitivo.

00000 AZIONE DI SINTESI
2. Quale delle seguenti definizioni descrive meglio il raggio di influenza del vostro strategia aziendale -
marketing? 0000 o |2
O Vendiamo principalmente a pochi clienti - a livello locale 33555”85””9”32'9”9 8 ﬂELJ
O Vendiamo principalmente a pochi clienti - a livello nazionale T 218
O Vendiamo a una vasta clientela a livello locale motivazioni per 6
O Vendiamo a una vasta clientela nazionale 'internazionalizzazione oPTOVE
0000000 .
L4 L] - L] L - L] L] i i 4
3. Quale delle seguenti definizioni descrive meglio la vostra rete di vendite e conoscenza mercati esteri
distribuzione? QOO0 3
i 2
) Nessuna rete di distribuzione o di vendita commitment del
: . _— t 1
O Una rete diretta (senza intermediari) managemen ,
90006000000 0 e
O Una rete indiretta (agenti o distributori). ootenzialita prodotto o 0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
O Combinazione di rete diretta e indiretta .
Servizio VALUTAZIONE PER AREA
Posizignamente sul mercate domestico
4. Quale é stato Il tasso di crescita annuo delle vostre vendite nella media degli ultimi 3 GO0 S
- competenze professionali

Strategia aziendale Competenze professional estero




GOZMARKET |1 TUOI DOCUMENTI EXPORT READINESS ASSESSMENT MARKET EXPLORER o ACCOUNT ~

LA

Accedi@i tuoi | Tuoi Documenti

Documenti

In questa sezione troveral report utili per la tua azienda elaborati insieme al referente della tua Camera di

Commercio. Seleziona dall'elenco uno del documenti presenti, potrail visualizzarlo tramite il tasto Visualizza

caricarlo sul tuo computer.

/ \ « ERA - Export Readiness Assessment: Basato sulle migliori pratiche internazionali, 'Export Readiness

L'azienda trovera qui i suoi
documenti (Piani export e ERA):

Assessment (ERA) € un questionario che fornisce una valutazione approfondita della prontezza della tua
Impresa ad affrontare le sfide e cogliere le opportunita offerte dal mercati esteri. Completando |l
questionario, riceveral un quadro iImmediato sul punti di forza della tua impresa e sugli aspetti da
potenziare per ottenere successo nell'export.

1.L'ERA potra caricarlo in « Piano Export: Un documento personalizzato per la tua azienda e realizzato insieme al tuo export
autonomia l'azienda, seguendo i promoter camerale che ti permette di identificare | bisogni e le necessita della tua azienda, definire la
precedenti passaggi; strategia di ingresso piu appropriata nel mercato target e creare un piano operativo analizzando |

2.1 piano export potré essere prossimi passi da compiere per internazionalizzare la tua impresal

Caricato dai funZiOnari Cerca documenti... Tutti i Tools v
camerali. A pag. 10 scoprirai
come caricare il piano export

ID Nome Tipologia Data ultima modifica Azioni

nell’area riservata della tua 5 Era report ERA 20/01/2025
azienda. / 4 Era report ERA 17/01/2025
3 Era report ERA 15/01/2025




